DEUTSCHES BAUBLATT

bauma war fiir Zeppelin erfolgreichste Messe ...

Fortsetzung von Seite 1

Hortels beklagten sich iiber Stornierungen
und Taxiunternehmen iiber ausbleibende
Fahrten zwischen Flughafen und Messe.
Insgesamt trafen mit 415 000 Menschen
aus mehr als 200 Lindern rund 17 Pro-
zent weniger Besucher als vor drei Jahren
ein. 65 Prozent der Besucher stammten
aus Deutschland, 35 Prozent reisten aus
Lindern auflerhalb Deutschlands an.
Doch war es - so die Messegesellschaft
Miinchen - nicht die Vulkanasche allein,
die viele abhielt, zur bauma zu kommen.
Auch spielte die schwierige konjunkturel-
le Lage eine grof3e Rolle, warum viele In-
vestoren der grofiten Baumaschinenmes-
se fernblieben. Der VDMA Fachverband
Bau- und Baustoffmaschinen erklirte im
Vorfeld die bauma zum wichtigen Grad-
messer fiir die wirtschaftliche Lage in
der Branche. Wihrend zur bauma 2004
und 2007 die Aussteller Umsatzrekorde
und volle Auftragsbiicher verzeichneten,
kimpften viele Aussteller seit der Pleite
von Lehmann Brothers mit einem dras-
tischen Nachfrage- und Umsatzriickgang
aufgrund der weltweiten Wirtschafts-
und Finanzkrise.

bauma fiihrte zu
Stimmungsumschwung

Diesmal ist es jedoch der bauma gelun-
gen, die erhoffte Trendwende zu markie-
ren, so die Veranstalter, welche gar die
Branchenkrise fiir beendet erklirten. Die
weltweit groffte Baumaschinenmesse ist

Vorjahr auf 93,6 Millionen Euro. Das
gaben Konzernchef Peter Gerstmann
und Baumaschinenchef Michael Heide-
mann bei der Zeppelin Pressekonferenz
auf der bauma bekannt (siche auch den
ausfiihrlichen Bericht auf Seite 7 in dieser
Ausgabe).

Im letzten Geschiftsjahr spiirte das Un-
ternehmen noch einen deutlichen Um-
satzriickgang von 2,447 Milliarden Euro
(2008) auf 1,796 Milliarden Euro. , Trotz-
dem konnten wir eine positive Umsatz-
rendite erwirtschaften. Als wirkungsvoll
erwiesen sich Mafinahmen, um aus der
Krise gestirkt hervorzugehen. So wurde
ein Solidarpakt mit den Mitarbeitern
in Deutschland geschlossen, um einen
Grof3teil der konzernweiten Arbeitsplitze
zu erhalten. Und Zeppelin spannte einen
Schutzschirm fiir seine Kunden, indem
der deutsche Exklusivpartner von Cater-
pillar und Hyster seine Serviceleistungen
wie flexible Finanzierungslosungen und
die Vergabe giinstiger Kredite in der Kri-
se sogar noch verstirkte, was den Ausbau
der Marktanteile unterstiitzte“, erklirte
der Konzernchef Peter Gerstmann. Nicht
nur das zeigte Wirkung, sondern es wur-
de am Ausbau von Produktbereichen,
insbesondere fiir den Straflenbau gefeilt.
Gleichzeitig arbeiteten Zeppelin und
Caterpillar Hand in Hand an einer Inno-
vationsoffensive. Das Ergebnis konnten
die bauma-Besucher begutachten, wie
etwa den von Zeppelin und Caterpillar
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ihren Erwartungen wieder einmal mehr
als gerecht geworden und fithrt zum er-
hofften Stimmungsumschwung trotz des
Flugverbots. ,Die Stimmung zeigt, dass
der Konjunktur-Tiefpunkt in Europa
tiberwunden ist. Es gibt wieder viel Zu-
versicht®, so Ralf Wezel, Secretary Gene-
ral von CECE, Europiisches Baumaschi-
nen-Komitee.

Ein Unternehmen konnte die bauma
besonders fiir sich nutzen: die Zeppelin
Baumaschinen GmbH, Europas fithren-
de Vertriebs- und Serviceorganisation
der Baumaschinenbranche und Exklu-
sivpartner des weltmarkefithrenden Her-
stellers Caterpillar. So meldete Zeppelin
bereits zur Halbzeit auf der Messe mehr
Verkaufsabschliisse als geplant. Am
Ende hiefl es: ,,Unsere Verkaufszahlen
iibertrafen mit 1 752 verkauften Bau-
maschinen, Gabelstaplern, Gebraucht-
maschinen und Groffkomponenten die
Erwartungen bei weitem. Diesen Erfolg
haben wir an allererster Stelle unseren
Kunden zu verdanken. Die bauma 2010
war ein deutliches Signal, dass sich Zep-
pelin und Caterpillar nach 2009 wieder
im Aufwirtstrend befinden. Es hat sich
gezeigt, dass wir unser Messemotto: ,,Ihr
Erfolg — Unsere Leidenschaft® in die
Tat umsetzen konnten. Deutlich wurde
auf der bauma auch, dass sich Kunden
in schwierigen Zeiten auf einen starken
Partner zuriickbesinnen, auf den sie
sich verlassen konnen. Viele Kunden,
die kiirzlich mal ein anderes Fabrikat
ausprobiert haben, kommen wieder zu
uns zuriick. Seit geraumer Zeit legen wir
hinsichtlich Marktanteilen deutlich zu*,
bestitigte Michael Heidemann.

Schon im ersten Quartal 2010 zeichnete
sich beim Zeppelin Konzern beim Auf-
tragseingang ein Aufschwung ab. Trotz
hartem Winter zu Jahresanfang konnte
die Zeppelin Baumaschinen GmbH, die
grofite Konzern-Gesellschaft, beim Auf-
tragsvolumen bei Neumaschinen zulegen
und zwar von 44,9 Millionen Euro im
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11 500 Quadratmeter
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15 000 Stiick
160 Hektoliter

gemeinsam fiir den europiischen Marke
entwickelten Tunnelbagger 328D, den
zusammen mit dem Abbruchspezialisten
Demlone konzipierten Abbruchbagger
DEM50, den Cat Kettenbagger 374D,
einen Cat Asphaltfertiger AP555E sowie
Lésungen rund um Connected Worksi-
te. Dazu gehérten auch neueste Trends
im Bereich GPS-Positionsbestimmung,
Maschinensteuerung, Diagnose und
Wartungsplanung, ~ Verbrauchs-  und
Produktivititsiiberwachung sowie Dieb-
stahlschutz.

Im Mittelpunkt standen auf der 11 500
Quadratmeter groflen Ausstellungsfla-
che in Halle B6 allerdings nachhaltige
Lésungen, wie der Prototyp einer neuen
Kettenbaggerserie mit Tier 4/Stufe 3B
Motorentechnologie oder der dieselelek-
trische Dozer Cat D7E. Dazu passte auch
das Instandsetzungsprogramm Cat Cer-
tified Rebuild — dargestellt anhand eines
Cat 775B, der zum einen Teil in seinem
urspriinglichen Zustand und zum ande-
ren Teil generaliiberholt prisentiert wur-
de. Ein weiteres Beispiel fiir nachhaltige
Losungen, die Zeppelin und Caterpillar
zu bieten haben, war das erfolgreiche
Gebrauchtmaschinenprogramm  Cat
Certified Used, welches den Messebe-
suchern anhand eines gebrauchten Cat
Mobilbagger M318C mit dem Giitesiegel
erklirt wurde. Mit Programmen wie die-
sen wollten Zeppelin und Caterpillar den
Kunden in Miinchen ihr Gesamtpaket
vorstellen, das neben starken Produkten
fiir Abbrucharbeiten, fiir den Erd-, Gala-,
Straflen- und Tiefbau sowie fiir die Ge-
winnung auch Serviceleistungen um-
fasst, von denen Kunden in besonderem
Mafle profitieren, weil sie damit Kosten
senken kénnen. Und genau solche Ser-
viceleistungen kamen bei den Besuchern
an, wie auch die starke Nachfrage nach
dem Finanzierungsangebot von Cater-
pillar Financial Services oder den Miet-
leistungen von MVS Zeppelin belegte.
»~Auch unsere Erwartungen wurden in
jeder Hinsicht iibertroffen — sowohl was

die Anzahl als auch die Qualitit unse-
rer Kundengespriche betrifft, so MVS
Zeppelin Geschiftsfithrer Peter Schra-
der. ,Sehr viele Firmen waren am Thema
Miete und an unseren Mietleistungen
interessiert, und das obwohl die bauma
eine klassische Verkaufsmesse ist. Im
Fokus standen neben den Produkten vor
allem die zahlreichen Dienstleistungen,
die das MVS Zeppelin Mietprogramm
umfasst. Schliefllich bietet der Vermiet-
spezialist seinen Kunden neben der Be-
darfsplanung und Bereitstellung der
Geritschaften zusitzlich hoch speziali-
sierte Planungs- und Serviceleistungen,
wie die Projektierung schlisselfertiger
Containeranlagen oder die fachgerechte
Konzeption und Ausfithrung von Ab-
sperr- und Verkehrssicherungsmafnah-
men, was fiir die Kunden eine echte Ent-
lastung darstelle. In Kombination mit
einem spannenden Rahmenprogramm
mit Bagger-Basketball-Duell und dem
einmaligen Biergarten-Ambiente gelang
so ein informativer, abwechslungsreicher
Auftritt, der von den Besuchern begeis-
tert aufgenommen wurde.

Nicht nur dem Verkauf und der Vermie-
tung von Baumaschinen gab die bauma
einen zusitzlichen Schub, sondern auch
den anderen Produkten, welche Zeppelin
vertreibt. Die neuen 80 Volt-Elektro-
stapler von Hyster waren beispielsweise
im Freigelinde zu sehen und feierten auf
der weltweit grofiten Baumaschinenmes-
se Premiere. Selbst wenn die bauma in
erster Linie die Baumaschine im Fokus
hat, konnte auch der Gabelstapler-Be-
reich von Zeppelin Verkaufserfolge er-
zielen. ,Sogar noch am letzten Tag der
bauma hatten wir einem Interessenten
ein Angebot erstellt. Der Interessent
ist nun unser Kunde geworden. Er hat
am Montag nach der bauma zehn neue
3,5 Tonnen Gerite geordert. Das ist fiir
uns ein grofler Erfolg, da wir im Vorfeld
keinen Kontakt zu diesem Interessenten
hatten®, berichtete Yvette Korber, Zep-
pelin Bereichsleiterin fiir Gabelstapler.

Investitionsknoten
wurde gelost

Angesichts des Messe-Erfolges blickt
Zeppelin optimistisch auf das weitere
Geschiftsjahr und hofft nun, vom Mes-
senachgeschift partizipieren zu konnen.
,Der Bedarf und die Bereitschaft unse-
rer Kunden in neue und gebrauchte Bau-
maschinen und Stapler zu investieren, ist
grofi. Das liegt nicht zuletzt daran, dass
viele Unternehmen ihre Investitionen
aufgeschoben haben. Auf der bauma hat
sich der Knoten geldst und die Branche
ist wieder zuversichtlich. Unser Unter-
nehmen rechnet mit einer deutlichen
Umsatzsteigerung. Einziger Wermuts-
tropfen ist, dass sich durch die deutlich
gestiegene Nachfrage, die Lieferzeiten
fiir Caterpillar Maschinen verlingern.
Bei einigen Produktreihen sind wir
schon jetzt fast ausverkauft®, lautete das
Fazit von Michael Heidemann, das er
am Ende von sieben Tagen bauma zieht.

Damit steht er nicht alleine da. Auch
andere Aussteller waren gegen Messeen-
de guter Stimmung. Eine reprisentative
Befragung der Aussteller von TNS-In-
fratest zeigte, dass die bauma 2010 als
Weltleitmesse  die  Stimmungswende
nach einem Krisenjahr 2009 markiert,
das mit wenigen Ausnahmen viele inter-
nationale Mirkte erfasst hatte. Nahezu
die Hilfte der Aussteller erwartet eine
Verbesserung der Entwicklung der wirt-
schaftlichen Situation in der Zukunft,
wie etwa Christof Kemmann, Vorsit-
zender des VDMA Fachverbandes fiir
Bau- und Baustoffmaschinen bestitigt:
»Unsere Erwartungen an die bauma
2010 haben sich voll erfiillt — trotz Vul-
kanaschewolke. Die bauma ist fiir unse-
re Branche die wichtigste Messe weltweit
und es hat sich bestitigt, dass sich die
Nachfrage wieder deutlich belebt.”

Die niichste bauma wird turnusmifSig wie-
der in drei Jahren vom 15. bis 21. April
2013 in Miinchen stattfinden.
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Gewerbliches Personal (einschlieBlich Poliere) Angestellte Inhaber

Die gewerblichen Arbeitnehmer machen unverindert den grofSten Bestand-
teil am Personal in Bauunternehmen aus: Im Durchschnitt sind drei von
vier Mitarbeitern auf Baustellen produketiv titig. Uberdurchschnittlich hoch
mit 76 bis 79 Prozent ist der Anteil des gewerblichen Personals vor allem im
Tiefbau (Leitungs-, Straflen-, Gleis- und sonstiger Tiefbau). Die geringsten
Anteile sind in der Zimmerei, im Spezialbau sowie bei den vorbereitenden
Baustellenarbeiten (zum Beispiel: Abbruch, Bohrungen, Erdbau) festzustel-
len. Das ist in diesen kleinbetrieblich strukturierten Branchen vor allem auf
den hohen Anteil an titigen Inhabern zuriickzufiihren. Etwa jeder fiinfte
Mitarbeiter in Bauunternehmen (knapp 20 Prozent) zihlt zu den Angestell-
ten. Zwischen den einzelnen Sparten des Bauhauptgewerbes schwankt der
Anteil zumeist nur geringfiigig. Lediglich im Briicken- und Tunnelbau setzt
die Komplexitit der Vorhaben einen deutlich tiberdurchschnittlichen Anteil
von (vor allem technischen) Angestellten voraus. Die geringsten Angestell-
tenquoten weisen das Dachdecker- und Zimmerergewerbe auf, wo nur etwa
jeder sechste Mitarbeiter zu den Angestellten zihlt.

Datenquelle: Statistisches Bundesamt

Energiebranche plant
63 Kraftwerke bis 2017

Kraftwerke im Bau oder in Planung nach Energietragern

Sonstige Braunkohle
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Regenerativanlagen 1% 11%
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Steinkohle
14 570 MW
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Erdgas
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Nach einer aktuellen Bestandsaufnahme des Bundesverbands der Energie-
und Wasserwirtschaft (BDEW) sieht die Kraftwerksplanung der Stromver-
sorger den Bau und die Modernisierung von insgesamt 63 grofieren Kraft-
werken (mit mehr als 20 Megawatt Leistung) bis zum Jahr 2017 vor. Damit
sollen zusitzliche Kapazititen mit einer Gesamtleistung von rund 31 000
Megawatt (MW) errichtet werden. 28 Projekte mit einer Gesamtkapazitit
von circa 14 000 MW sind davon bereits im Bau, die tibrigen 35 Projekte mit
einer Leistung von 17 000 MW sind in Planung. Das gesamte Investitions-
volumen fiir die geplanten Kraftwerksbauten liegt bei rund 43 Milliarden
Euro. Bei den 63 Kraftwerksprojekten dominiert weiterhin die Kohle als En-
ergietriger: 14 Steinkohle- und 4 Braunkohlekraftwerke mit einer Leistung
von zusammen 18 000 MW sind derzeit im Bau oder in Planung. Daneben
gewinnen aber Kraftwerke auf Erdgasbasis sowie grofle Regenerativanlagen
(vor allem Offshore-Windparks in Nord- und Ostsee) zunehmend an Be-
deutung. Gemessen an der Zahl der Anlagen sind bereits ein Viertel aller
geplanten oder im Bau befindlichen Kraftwerke (17 Vorhaben) Projekte im
Bereich der erneuerbaren Energien.

Datenquelle: Bundesverband der Energie- und Wasserwirtschaft (BDEW)



